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MUESTRAS. ALTO VOLTAJE POLÍTICO

Mirian Prunotto coincidió en una de las carpas institucionales con el gobernador pampeano Sergio Ziliotto.

Dijo que junto al 
gobernador Martín
Llaryora siempre 
reclamaron la 
eliminación de las 
retenciones y que 
se irán de Córdoba
unos US$ 2.500 
millones

la Cuenca del Salado. Era algo que
tenía que haber resuelto la provin-
cia, pero no lo hicieron, porque lo
pasaron a la Nación. Hay poca me-
moria de algunas personas, pero

más allá de eso, hemos ayudado a
la provincia el año pasado cuando
tuvieron su deuda. El gobierno na-
cional está”, aseguró el ministro.

Finalmente, Santilli celebró haber

finalizado el 2025 con 11 de las 15
economías regionales del sector
“en crecimiento”, y se mostró es-
peranzado de “levantar” a aquellas
que faltan.

En la penúltima jornada de
ExpoAgro, Prunotto visitó la
muestra y destacó al campo
Redacción Tranquera Abierta

En la penúltima jornada de Expo-
Agro, que finalizará hoy, sin la vi-
sita del presidente Javier Milei que
estuvo durante la semana fuera del
país, la vicegobernadora de Cór-
doba, Mirian Prunotto fue una de
las figuras políticas que se hizo pre-
sente en el predio ferial y autó-
dromo de San Nicolás.

“Vengo a acompañar a cada uno
de los productores y empresarios
que están aquí. Siempre decimos
que el sector agropecuario es el
motor de Argentina y este año, con
una cosecha récord, también lo
creemos”, sostuvo.

Al respecto de las retenciones,
uno de los temas centrales en la
agenda de los productores, Pru-
notto señaló: “Desde el primer día,
con el gobernador Martín Llar-
yora, pedimos retenciones cero,
porque sabemos que este año van
a ser aproximadamente 2.500 mi-
llones de dólares que Córdoba va a
aportar directamente a las arcas
nacionales. En los últimos años
son casi 10.000 millones de dóla-
res que sabemos que, si quedan en
manos del sector, se reinvierten en
nuevas tecnologías”, apuntó la vi-
cegobernadora.

Y remarcó: “El productor es de
los pocos que no guardan plata ni

debajo del colchón ni en paraísos
fiscales. A lo sumo lo guarda en el
silobolsa para poder reinvertir”.

Otra de las figuras políticas que
pasó ayer por el predio fue el mi-
nistro de Interior, Diego Santilli,
que se reunió con empresarios y
participó de una charla “Reformas
para liberar el potencial produc-
tivo de la Argentina” en el Audito-
rio Agronegocios Crea junto al
secretario de Agricultura, Ganade-
ría y Pesca, Sergio Iraeta.

“La esencia de los argentinos es
el campo, con la agricultura, la ga-
nadería, con toda la maquinaria y
la metalmecánica que lleva ade-
lante. Si el campo está bien, el
resto está bien. Estamos a mitad
del camino”, señaló el ministro en
primera instancia.

A continuación, el funcionario
nacional anticipó el avance de
obras en materia de infraestruc-
tura, y adelantó que se lanzará una
licitación por 9.200 kilómetros de
rutas. “Por ahí se mueve el 70% del
flujo de la República Argentina y, si
Dios quiere, antes de mitad de año
van a estar adjudicadas”, afirmó.

Respecto a obras específicas para
la Cuenca del Salado, Santilli cruzó
al ministro bonaerense Gabriel Ka-
topodis, que también visitó el pre-
dio durante la jornada y había
reclamado por la falta de apoyo de
Nación.

“Me gustaría poder debatir sobre
lo que hicieron los muchachos con
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PRODUCCIÓN Y FINANCIACIÓN. UNA HERRAMIENTA NECESARIA

Durante el año 
pasado, el 45% de 
los préstamos 
provino de bancos
públicos, el 34% de
privados y el 21% 
de extranjeros

El agro es el principal destinatario 
de los créditos bancarios en Córdoba

La concesión de préstamos al
sector privado, medida en térmi-
nos del Producto Bruto Interno,
está creciendo en los últimos años,
alcanzando el 11,6% para finales de
2025. 

En Argentina, según un reciente
informe del equipo económico de
la Bolsa de Cereales de Córdoba, la
producción primaria representa el
15% del total de préstamos, pero
ese porcentaje en Córdoba trepa
hasta el 27% y se constituye como
la principal actividad receptora.

Según el informe de la Bolsa, “du-
rante el 2025 se observó un pro-
ceso de crowding in del crédito al
sector privado, debido al reordena-
miento de los principales compo-
nentes del activo total del sistema
financiero”. Por lo cual, el sector
privado (familias y empresas) con-
centró el 43,9% del activo total,
mientras que el 27,8 % es explicado
por el sector público.

Interanualmente, el saldo real del
crédito al sector privado, tanto en
moneda nacional como extranjera,
creció un 37% en 2025. En particu-
lar, el financiamiento al sector pri-
vado en moneda nacional se
expandió 27,4% en términos real,
mientras que en moneda extran-
jera se incrementó 73%.

De acuerdo al informe, en compa-
ración con otros países sudameri-
canos, Argentina presenta el
menor porcentaje de préstamos al
sector privado en términos del pro-
ducto, promediando durante los
últimos 18 años el 8,9%. 

Sin embargo, luego de una caída
sostenida que alcanzó el mínimo
en abril de 2024 (4% del PBI), el
ratio ha crecido hasta situarse en
diciembre de 2025 en torno a los
8,8% del PBI. Además, logró supe-
rar al promedio en el periodo com-

prendido entre octubre y noviem-
bre del año pasado, cuando al-
canzó el 9% y 9,2% del PBI
respectivamente. Si se suma los
préstamos en moneda extranjera,
el ratio alcanza el 11,6% del PBI.

Préstamos según 
actividad económica

En el transcurso del 2025 los ban-
cos privados prestaron $43.037
miles de millones, siendo los prin-
cipales destinatarios las personas
físicas en relación de dependencia

laboral con el 25,7% del monto. En
segundo lugar, los servicios -que
comprende las actividades de hote-
lería y restaurantes, transporte, al-
macenamiento y comunicaciones,
intermediación financiera y otros
servicios financieros, inmobilia-
rios, administración pública, ense-
ñanza, entre otros – fueron los
receptores del 25,2% de este
monto, exhibiendo un incremento
de 7,6 puntos porcentuales res-
pecto del 2024. 

Mientras que, el sector primario
alcanzó el tercer puesto, avan-
zando una posición respecto al año
previo, con el 16,7% del total. Por
su parte, en el cuarto y quinto
puesto se posicionó la industria
manufacturera y el comercio con el
15,2% y el 12% respectivamente.

Préstamos al sector 
agropecuario en Córdoba

Durante el 2025, en Córdoba, el
45% de los préstamos provino de
bancos públicos, el 34% de priva-
dos y el 21% de extranjeros. 

La principal actividad receptora
fue la producción primaria con el
27% del total, que representó un
monto de $2.528 miles de millones,
seguido por las personas físicas

(26%) y la industria manufacturera
(15%).

Si a la producción primaria, le su-
mamos el monto prestado para la
elaboración de productos alimenti-
cios y bebidas, supera los $ 3.115
miles de millones en 2025, repre-
sentando el 33% a nivel provincial
del valor prestado. Desagregando
por tipo de banco, el 45% del di-
nero provino de los privados,
mientras que el 37% de públicos y
el restante 18% lo cubrieron los ex-
tranjeros.

Dentro de la producción primaria
el 98% del monto prestado, en pro-
medio, está dirigido al sector de la
agricultura, ganadería, caza y silvi-
cultura. Además, dicha categoría se
puede dividir en cultivos y servi-
cios agrícolas, cría de animales y
servicios pecuarios, excepto los ve-
terinarios y caza, captura de ani-
males vivos y silvicultura.

Los cultivos agrícolas, entre los
que se encuentran los cereales, ole-
aginosas y forrajeras, reciben el
mayor financiamiento, que ronda
los $822 mil de millones en caso de
bancos privados, $352 mil de millo-
nes prestados por los públicos y
$316 mil de millones de los extran-
jeros.

Gonzalo Dal Bianco. Tranquera Abierta

43
Fueron los billones de pesos
que los bancos privados
prestaron en 2025 a nivel
nacional. Los principales
destinatarios fueron las
personas físicas en relación
de dependencia laboral con
el 25,7% del monto total
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El actual vice quiere
conducir la entidad
desde septiembre y
para eso lanzó su
agrupación interna

Pereda desafía a Pino
en la SRA y promete
mayor distancia del
Gobierno nacional

ENTREVISTA. HAY RUIDO EN PALERMO

Pereda, en ExpoAgro, junto a Santos Zuberbühler, su compañero de fórmula.

Marcos Pereda, el vicepresidente
de Sociedad Rural Argentina, y Ni-
colás Pino, el presidente de la enti-
dad, ingresaron en una interna
feroz en los últimos meses, pero
que se agudizó esta semana. Hay,
en el medio, una disputa de poder.
Se acerca la hora de la definición
para elegir la nueva conducción de
la entidad ruralista y ambos quie-
ren encabezar ese proceso, pero
con un ingrediente que desató la
polémica: el límite de mandatos
consecutivos. La Sociedad Rural
Argentina viene de modificar su es-
tatuto y allí quedó plasmada la po-
sibilidad de que sean tres períodos
de dos años. Pino, que asumió en
2020, estaría llegando a ese límite,
pero, según explican a su alrede-
dor, es necesario que la cuenta co-
mience desde el momento en que
se hizo la reforma estatutaria, sin
tener en cuenta los mandatos ante-
riores. Del otro lado, Pereda jura
que había un compromiso del ac-
tual presidente de dejar la conduc-
ción este año, cumplidos sus seis
años. En el medio algo pasó y Pino
ya adelantó que buscará la conti-
nuidad. Pereda, que se preparaba
para sucederlo, de pronto resolvió
enfrentarlo. Esta semana, en Expo-
Agro, blanqueó su agrupación:
“Renovación con unidad”.

En diálogo con Tranquera

Abierta, Pereda remarcó que “esto
está fundamentado primero en que
una institución sana tiene que
tener renovación. Después de tres
períodos y seis años, que es verdad
que el primer año fue de pande-
mia, pero son seis años igual. Ade-
más ratificado por el hecho de que
en el estatuto que juntos cambia-
mos nos comprometimos a tres
como máximo. La renovación sigue
siendo un punto clave para cual-
quier institución; y renovación im-
plica alternancia.

El directivo ruralista remarcó
luego que “este grupo funcionó

muy bien y de hecho yo tuve mis di-
ferencias desde hace dos años,
pero hasta entonces se hicieron
muchas cosas. Es sano y es bueno
para la institución de que aparez-
can nuevas voces, de que aparez-
can nuevas ideas, de que se puedan
plantear cosas distintas. Y es desde
ahí donde decimos ‘basta’, tres es
el máximo”.

Pereda admitió que en el último
tiempo hubo un diálogo roto entre
las dos máximas figuras de la Socie-
dad Rural Argentina: “En los últi-
mos tiempos hubo muchas
diferencias internas. Yo no lo pude

Gonzalo Dal Bianco. Tranquera Abierta



men no vinculante que decía,
bueno, los cambios entran a regir a
partir del momento del cambio.
Pero los socios no hubieran votado
jamás eso si sabían que le daba 10
años a Pino. Y ese es el punto. 

Más allá de esta interna, ¿por
qué quiere conducir la Sociedad
RUral Argentina?, ¿qué imagina
hacia adelante?

Hay varios pilares, pero el princi-
pal es lo gremial. Nosotros en lo
gremial tenemos que marcar bien,
definir cuál es la línea, cuál es el lí-
mite donde se trata de defender los
intereses del productor agropecua-
rio y representarlo. Entonces, no
se trata de estar del otro lado, más
cerca de los funcionarios que de
los productores. En términos de in-
terés hablo, no en términos de cer-
canía física.

¿Hoy eso está difuso? 
A mí lo que me dice mucha gente

es que ven cómo hay demasiada
cercanía al gobierno y no tanta re-
presentación del sector. De eso es
lo que la gente se queja. Entonces,
una gremial fuerte, y para eso pri-
mero tenemos que marcarlo, tene-
mos que fortalecer la institución.
¿Cómo se fortalece? Primero tene-
mos que tener una mayor cantidad
de representación. Todo tipo de re-
presentación es importantísima. Y
de ahí es donde tenemos que tra-
bajar juntos para lograr que todo el
ecosistema agropecuario unifique
su voz. Porque acá hay un montón
de temas que por ahí no nos pone-
mos de acuerdo aunque todos te-
nemos el mismo interés y no nos
damos cuenta. Hablo de la ley de
semillas que está ahora vigente. En
ese tema en particular, no es que la
gente no quiere pagar, es que la

gente está harta de que le saquen
guita. ¿Se entiende? Y si le llevan en
la soja el 24% del precio, decís
tengo que pagar además regalías.
La gente está con mucha bronca. Y
eso es lo que pasa. Entonces tene-
mos la necesidad de tomar el toro
por las astas. Después el punto de
la competitividad. El campo nece-
sita que le den más competitividad. 

¿Cómo? 
Primero sacale las retenciones. Es

algo injusto que es totalmente con-
fiscatorio, que no existe en ningún
lado del mundo, que todos sabe-
mos lo ridículo que significa. Pero
segundo viene también este tema
de la innovación. Cuando vos real-
mente ya tenés un campo pujante,
que sabes que va para adelante,
que si te deslomás como productor
vas a tener resultados y no se los va
a llevar el Estado injustamente, en-
tonces estás dispuesto a pagar por
innovación porque me conviene,
porque voy a tener más rinde, más
plata en el bolsillo. Y el otro punto,
que no es menor, es el tema de la
infraestructura y la logística. 

Ahí hay un déficit impor-
tante...

En la medida en que va creciendo
la producción, hay más presión en
los puertos, más camiones, más
presión sobre los caminos. Y eso
hay que resolverlo. Ahora, con esta
economía que nos dejaron y que
están tratando de levantar, una de
las cosas que no hacen es gastar di-
nero. Pero todo lo que no se gastó
se va a tener que gastar y más, por-
que cuanto más tardan, más man-
tenimiento. Pero bueno,
entendemos la situación. El go-
bierno está peleándola, está en una
situación realmente difícil porque

en el medio está el crecimiento y si
tampoco crece el país, también se
le va a complicar el cuadro fiscal.
Entonces no es algo fácil.

Y en ese marco, ¿bajar las re-
tenciones es algo imaginable en
el corto plazo?

Sí, yo entiendo la situación, pero
se los hemos explicado muchas
veces ya y ellos lo saben. El mejor
dólar invertido es en retenciones.

¿Cómo es eso?
Es que mientras que un dólar in-

vertido en Vaca Muerta tarda bas-
tante en ser devuelto a través de
más producción, en el agro vos
sacás la retención y te devuelven
más producción de inmediato. En
Vaca Muerta no es tan rápido. Ellos
necesitan por lo menos 5 años de
inversión. Así que nuestro discurso
es ese. Nosotros sabemos que si nos
sacan las retenciones, les devolve-
mos más producción. Porque el
agro tiene para dar un montón más
todavía. Lo dijo el Presidente en la
apertura de sesiones.

¿Y la Rural Argentina, mirando
hacia el interior, qué debería
hacer?

Bueno, la producción está en el
interior, no está en la Capital. Los
intereses del campo están en el in-
terior. Nosotros tenemos que armar
una matriz, porque cada región
tiene sus características desde el
lado no solo productivo, sino tam-
bién desde el lado de los desafíos,
de condiciones de competitividad.
En eso yo sé cómo manejar el tema
organizacional para armar estas
matrices donde se mezcla, por un
lado, lo regional. A eso le llamamos
nosotros acción gremial. Y, por otro
lado, lo que llamamos acción polí-
tica que son los distintos sectores.

Por ejemplo, no es lo mismo la agri-
cultura, la lechería, la garnadería,
la forestación, las economías regio-
nales. Cada actividad tiene, ade-
más, sus características de la
región. Entonces, ahí hay que
armar una matriz, hay que trabajar
muy ordenadamente para poder
usar toda la tecnología digital que
existe y poder dar el seguimiento
individual a cada cosa. Y tenemos
que capacitar a nuestros directores
para que sepan cómo y dónde re-
presentar y de qué manera. Y des-
pués tenemos unos ejes que son
transversales. Toda la estrategia de
comunicación que hay que hacer
para el sector, que tampoco la po-
demos hacer solos porque ahí nos
tenemos que sentar con la Mesa de
Enlace. Lo mismo con las tecnoló-
gicas. Entonces, todo ese trabajo es
un trabajo de articulación para lo
cual también la Sociedad Rural
debe impulsar alguna especie de
foro agropecuario donde nos
vamos juntando} en distintos luga-
res pero con todas las entidades,
todas las que quieran trabajar para
buscar ese discurso único, esa es-
trategia única y eso hace también a
lo comunicacional porque lo comu-
nicacional es muy importante. 

Lo último, ¿la pelea la sigue
hasta septiembre? 

Y claro, por supuesto. Porque,
¿qué está pensando? 

Pregunto si hay alguna chance
de que esto se revise, se desac-
tive la interna...

Eso no depende de mí, depende
de Pino. Si dice ‘la verdad que tenés
razón, me bajo, vamos a conver-
sar’. Pero nosotros no, no tenemos
ningún tipo de revisión. Para mí
esto va hasta septiembre.
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agotar internamente a esto. La-
mentablemente, pero creo que, si
bien no está en mi ánimo nunca
hacer este tipo de cosas, creo que
es peor extenderse así en el
tiempo. Es más, tengo una respon-
sabilidad moral de expresarme
como alternativa, porque si no es-
taría abandonando para que no
haya ninguna alternativa”.

Luego indicó que “lo que dicen
ahora Pino y los que lo acompa-
ñan, es que Pino tendría dos perio-
dos más, no uno. Porque como se
cambió después del segundo man-
dato, le quedan dos más. Bueno,
no sé cómo hace el artilugio, pero
dice que no solo tiene uno, sino
dos, con lo cual se estaría que-
dando diez años en total. Nosotros
creemos que lo que tenía para dar
Nicolás a la institución, ya se lo
dio”, remarcó Pereda.

¿Pero hay alguna duda, posibi-
lidad de interpretar en más de
un sentido, lo que dice el esta-
tuto sobre los mandatos?

Pero no es cuestión jurídica por-
que había un compromiso cuando
nosotros lo cambiamos. El socio no
tenía idea del artilugio legal sobre
esto, de que en realidad entra a co-
rrer desde el momento en que se
cambie el estatuto. Eso no lo co-
noce, la gente común. Piensa que
son tres períodos y le parece per-
fecto. Y ese fue el compromiso. En-
tonces acá no se trata tanto de lo
jurídico, se trata más de la palabra
y una cuestión ética de alguna ma-
nera. Si ya hiciste tres períodos,
¿para qué vas a ir por un cuarto pe-
ríodo si vos te comprometiste? De
todas formas, déjeme reforzar esto,
porque ellos hicieron una consulta
a la IGJ y la IGJ les expidió un dicta-
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La gira por los Estados Unidos
del presidente de la Nación, Ja-
vier Milei, con parte de su equipo
de gestión, 11 gobernadores y em-
presarios argentinos mostró, al
menos durante unos días, que es
posible la convivencia, la cons-
trucción y el trabajo en conjunto
más allá de las diferencias políti-
cas o ideológicas.

Pero no sólo es posible, sino
que además es necesario y ur-
gente continuar por este camino
para evitar los recurrentes fraca-
sos del pasado. Es imposible que
el país logre sortear las severas
dificultades que acarrea de déca-
das si no hay un punto de comu-
nión entre los diferentes actores
de la política, la producción y el
trabajo.

Y esa foto del Presidente junto
a gobernadores del PRO, la UCR,
el PJ y de fuerzas provinciales se
observó como una bocanada de
oxígeno: todos juntos para mos-
trar el enorme potencia que tiene
la Argentina en sus distintas re-
giones. Coincidieron mandata-
rios de provincias mineras,
hidrocarburíferas, agropecua-
rias, más o menos industrializa-
das, pero con un norte común:
atraer las inversiones que el país
necesita para seguir su camino
de recuperación, de desarrollo
tecnológico, que lo vuelva a colo-
car sobre los rieles del creci-
miento.

Es muy difícil que alguien del
extranjero decida traer recursos
a la Argentina si el clima de dis-
cordia no logra romperse a la
hora de trazar un horizonte. No
es posible que no haya ningún
tipo de coincidencias entre las
fuerzas políticas adversarias. Y
esos puntos en común, en algún
momento deben prevalecer si es
que hay un verdadero interés por
devolverle al país el lugar que al-
guna vez supo tener en el con-
cierto de naciones.

La Argentina Week resultó, de
esta manera, una muestra de lo
que es posible. Además, del otro
lado se concentraron gran canti-

dad de empresarios y represen-
tantes de empresas interesadas
en conocer más sobre lo que ocu-
rre en el país. Pudieron intercam-
biar de primera mano con la
primera línea de gestión que
tiene hoy la Argentina. Y eso no
es menor.

Argentina no es el primero en
realizar este tipo de rondas en
Nueva York. De hecho, otros paí-
ses, incluso de la región como
Brasil, lo tienen como una prác-
tica habitual. Por eso es impor-
tante haber dado el paso, para no
seguir perdiendo terreno, esta
vez en una de las vidrieras más
relevantes que tiene el mundo.

Además, en un contexto mun-
dial convulsionado, no es un
valor menos que la Argentina es
una tierra de paz, un activo que
tal vez en otros momentos podía
pasar por alto. Hoy también pesa
en la balanza, y debe ser incorpo-
rado en la oferta junto con su
enorme potencial de recursos na-
turales y humanos.

En ese concierto, el sector agro-
peciario tiene mucho para crecer
y desarrollarse, pero además
para seguir integrando cadenas
de valor. Son millones de tonela-
das de granos que cada año se
cargan en los puertos y que bien
podrían ser materia prima de
procesos industriales nuevos o
para ampliar otros existentes.
También para seguir expan-
diendo las múltiples cadenas cár-
nicas que ofrece la Argentina
tiene un promisorio futuro, con
alta demanda mundial.

Pero eso será posible si por en-
cima de intereses mezquinos se
empiezan a sostener estrategias
de largo plazo que logren tras-
cender gobiernos. Eso requiere
de acuerdos básicos que los ar-
gentinos esperan desde hace dé-
cadas de su clase dirigente. Y allí,
entonces, es que se vuelve rele-
vante el paso dado esta semana.
Porque además crea una imagen
de racionalidad de la clase polí-
tica en el exterior, que ahora es
tiempo de materializarla.

Una gira que deja 
sentadas las bases de
una institucionalidad
necesaria y urgente

ESPACIO INSTITUCIONAL. SOCIEDAD RURAL DE RÍO CUARTO

principio estaba muy identificada
con los cerdos, entonces me fui a
la Sociedad Rural y les pregunté si
no me podía hacer cargo de la
parte ovina en las exposiciones. Y
así empecé a conocer cabañeros y
más productores. Además, siem-
pre participé en el Inta, en la Socie-
dad Rural de Laboulaye, donde
hace 4 años que soy parte de la co-
misión directiva. Estuve como se-
cretaria y hoy soy la
vicepresidenta. Además, en mi
campo siempre se hacen jornadas,
algunas con participación de la
Universidad de Río Cuarto, los chi-
cos han ido a hacer prácticas tam-
bién. Se hicieron jornadas teóricas
y prácticas donde participan es-
cuelas agrotécnicas, productores,
y después empecé a formar parte
de la red ovina del sur de Córdoba,
que es donde está la Universidad
de Río Cuarto, el INTA, y las socie-
dades rurales de Río Cuarto, Mac-
kenna, Villa Mercedes, San Luis,
Laboulaye, Huinca y Canals. 

¿Qué hacen desde esa red
ovina?

El año pasado salimos a dar char-
las. Íbamos a las escuelas agrotéc-

nicas o para productores. Vamos
con un grupo de veterinarios, de
ingenieros.

¿Y ahí contaban las experien-
cias propias?

Claro, también. En mi caso es
algo especial, porque a la produc-
ción siempre la  manejé yo con mis
hijas que me ayudan. Tengo un
hombre que me ayuda pero el ma-
nejo de sanidad, los nacimientos,
todo lo hacemos nosotras. Bueno,
entonces iba a dar esas charlas,
contando mi experiencia como
productora ovina, y también con-
tando de los perros.

¿Cómo es eso?
Es que hace ya tres años que crío

los perros pastores Maremmanos,
que son para cuidar las majadas.

¿Y cómo es el inicio con esos
perros?

La historia es así. Esos perros son
caros. Pero yo soñaba con tener
uno, pero nunca llegaba. Y un día
vi a una gente de Tandil que vendía
y le escribí. Pero era imposible, no
podía. Pero le escribo a la señora
creyendo que ella era productora
ovina y además le mando un video
de lo que hacíamos acá con mis

Rosa Dellafiore es productora
agropecuaria del sur provincial, de
la zona de Laboulaye, y tenía su
actividad centrada en los cerdos,
hasta hace unos 10 años. Su vida
era la producción porcina, y más
específicamente le atraía la gené-
tica y la inseminación. 

Pero un giro en su vida personal
la llevó a aplicar también un cam-
bio de rumbo en su actividad pro-
ductiva: reemplazo los cerdos por
las ovejas y hoy es una referencia
en el sur cordobés, no sólo por lo
que hace con los ovinos en su
campo, sino porque tranqueras
afuera comenzó a tejer un entra-
mado que ya tuvo su primer fruto:
una red de esquila para aprove-
char algo que en muchos casos era
desperdicio en el sur provincial,
como la lana. Pero eso no es todo,
porque en el horizonte está la idea
de formalizar la cadena de la carne
ovina en la zona, delimitada por
Río Cuarto, Huinca, Villa Mercedes
y Canals.

Pero la propia Rosa Dellafiore,
que actualmente es vicepresidenta
de la Sociedad Rural de Laboulaye,
se encarga de describir su reco-
rrido, los logros y lo que queda
por delante en diálogo con Tran-
quera Abierta.

¿Cómo nace su vínculo con los
ovinos?

En realidad yo arranqué con la
producción de cerdos, con la cría
de porcino. Pero luego, por varias
circunstancias personales, cuestio-
nes económicas, empleados, ví
que no podía seguir más. Pero
como no me quería ir del campo,
porque el campo para mí es mi
lugar, dije: “¿Por qué no arrancar
con ovejas?” Y bueno, así fue.

¿Cómo fue ese comienzo?
Arranqué con 300 ovejas, pero

después me fui achicando. Ade-
más, tenía de todas las razas, de
todo tipo, aunque siempre tuve en
mente de hacer el Hampshire
Down, que es el que tiene cara
negra. Entonces con el tiempo fui
achicándome, incorporando car-
neros nuevos puros y hoy tengo 70
ovejas, todas producción propia.
Las madres son todas de ahí del
campo, y ahora me compré un
carnero nuevo y ya estoy a un
paso de mi sueño que es ser caba-
ñera. 

¿Esa es la meta?
Sí, pero no cabañera para ir a las

exposiciones; mi misión es para
que el productor de mi zona tenga
un lugar para ir a comprar buena
genética. Ya pasaron 9 años. Y al

Rosa Dellafiore es una apasionada de las ovejas: “Es mi trabajo y mi 
pasión”, repite. Desde el sur provincial fue el motor de un entramado
que ya empieza a mostrar resultados uniendo productores

Cambió los cerdos por las
ovejas, armó una red de
esquila en el sur y va por
la venta formal de carne

DESDE EL CAMPO. PRODUCTORA TODOTERRENO

Rosa y su hija, en la manga con las ovejas de la raza Hampshire Down.
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hijas. Y me contesta y me dice “vos
tenés que tener un perro Pastor
Maremmano”. Le expliqué que en
ese momento no podía. Pero me
dijo, “vos lo vas a tener, ¿qué que-
rés, macho o hembra? Nosotros te
lo regalamos”. Y me contó que ella
en realidad era artista y su esposo
abogado y que cuando sean vieji-
tos, les iba a tener que regalar al-
gunas ovejas. Me dieron un macho
y cuando se hizo grande, me lo pi-
dieron para servir de varios luga-
res; entonces les pedí permiso
para que no crean que yo quería
comercializar con el perro que me
habían regalado. Lo único que me
pidieron era que sea con una
perra Maremmano puro. Ahora
hay perros míos en Río Negro, Ca-
tamarca, Los Cocos, San Luis. En
Catamarca era para una escuela y
lo regalé.

¿Y qué hacen en el campo?
Ellos a la tardecita ya se van con

las ovejas. Yo después que los tuve
nunca más un zorro, nunca más
un puma. Los he visto hace poco
enfrentarse con chancho jabalí
también. Lo mismo que si incor-
poramos  un animal nuevo a la ma-
jada, hasta que ellos no se
aseguran que no es peligroso para
la majada, no se quedan quietos.

¿Cómo empieza la idea de la
ruta de la esquila?

Arranqué con esto de la ruta de
la esquila y de la lana hace mucho,
sola. Y casi por casualidad. Fue un
esquilador a casa y pensé en avi-
sarle al otro vecino y al otro... Y así
se fue haciendo. Entonces les iba
preguntando a cada uno de los
productores si necesitaban esqui-
lador. Y fuimos armando un reco-
rrido. Y este año lo hicimos con la
lana. Nada más que eso se me fue
de las manos porque se juntó todo
el sur de la provincia. 

¿Juntaron toda la lana del
sur?

Se juntó lo de todos los pueblos.
Me conecté con productores de
Mackenna, Huinca, Canals, Jovita.
Bueno, todo el sur. Y lo hicimos
desde la Rural de Laboulaye como
un servicio al productor. 

¿Esa conexión con tantos pro-
ductores dio forma a una
suerte de cooperativa para la
lana? 

No, no. Lo único que hacemos es
el lazo entre la barraca y el pro-
ductor. No manejamos dinero ni
nada por el estilo. En Laboulaye se
convocó a los productores de la
zona a que llevaran la lana a la So-
ciedad Rural. Venía la barraca, car-
gábamos y después se le pedía a
cada productor el CBU y la barraca
les pagaba directamente. La idea
es que en algún futuro podamos
empezar a hacer otras cosas. La
lana ahora se va en bolsones, pero
a lo mejor algún día con este pro-
yecto podemos empezar a dar
mano de obra, seleccionar la lana,
enfardarla y ahí nos va a permitir
sacar mayor precio.

Agregarle valor...
Exactamente. Con los colegios ya

lo hemos logrado porque, por
ejemplo, en Villa Rossi se logró
que los chicos hicieran aislante
con la lana. Hay mucho por hacer
y que por ahí no se hacía por des-
conocimiento y porque quizás
tampoco se armó una movida
como esta, que se armó sin pensar.
Y que además permite sorpresas,
porque hace poco me contactaron
porque en un pueblito tenían
12.000 kilos de lana y nadie sabía.

Y después está el capítulo de
la carne ovina...

Sí, hay un montón de cosas. Eso
lo tenemos por delante, y es un
gran desafío que lo tenemos que

hacer. De hecho, en la Sociedad
Rural de Laboulaye se hicieron de-
gustaciones y promoción de carne
ovina. En Mackenna hicimos dos.,
para que la gente conozca. Porque
la verdad que uno habla de carne
ovina y la gente piensa en un cor-
dero a la llamas.

Y a fin de año...
Sí, exacto. Pero nosotros en esas

degustaciones mostramos comi-
das  que hicimos con la oveja de
refugo, que es la de última pari-
ción, o un carnero. Hicimos ham-
burguesas, empanadas,
albóndigas.

¿Cómo se avanza en ese ca-
mino?

Es un desafío que venimos traba-
jando, pero viendo que hay tantos
productores, tenemos que seguir
haciéndolo, profundizandolo, y la
mejor manera es capacitando.

Volviendo a la lana, esto que
recogen ahora, ¿antes los pro-
ductores del sur la tiraban?

Para tener una idea, el año pa-
sado llevaron la lana de tres años. 

¿La guardaban?
Claro, estaba guardada. Porque

no había comprador. Pero tam-
bién hubo lastimosamente pro-
ductores que ya la quemaron, la
tiraron. No es mucho lo que se ob-
tiene porque esquilar una oveja
hoy sale 6 mil pesos, y a la lana te
la pagan 400 pesos por kilo. Son
800 pesos en total porque son 2
kilos, 2,2 kilos los que te da una
oveja. Seguís perdiendo plata.
Pero la esquila es algo que lo tenés
que hacer sí o sí por el bienestar
del animal.

En definitiva hay una pérdida,
pero menor...

Exactamente. Pero por otro lado,
al juntarnos logramos mejor pre-
cio en la esquila. Incluso hubo es-
quiladores de mi zona que se
enojaron conmigo porque vinie-
ron otros de afuera con mejor pre-
cio. Antes nos cobraban $8 mil por
cada animal y conseguimos que lo
hicieran por $5 mil. Y también me-
joramos el precio de la lana por-
que el año previo nos pagaban
$200 y el año pasado logramos
hasta $450. Por eso, si a esa lana,
además, pudiéramos seleccionarla
y enfardarla, vamos a seguir mejo-
rando.

¿Ese es el corazón de la ruta
de la esquila que se formó? 

La ruta de la esquila y la lana, sí.
Así la denominamos nosotros. Yo
diría que hoy es todo el sur de la
provincia. Porque también es
cierto que en muchísimos campos
hay ovejas porque la gente los
tiene por costumbre, por tradi-
ción, para comerse un cordero de
vez en cuando. Están los que tiene
el dueño del campo, para con-
sumo propio, para regalar un cor-
dero, o también en muchos casos
lo he escuchado, que es para
darle, si tienen muchos emplea-
dos, le dan como comida. Tam-
bién están los empleados que con
el permiso del dueño de campo
tiene sus ovejas y que venden. Y
después estamos nosotros, los que
somos ya criadores, que nos gus-
tan los reproductores. En mi caso
te vendo cordero y ahora ya hace
un año empecé a vender repro-
ductores. Porque para mí las ove-
jas son mi trabajo y son mi pasión. 

Quedó atrás lo del cerdo, defi-
nitivamente... 

Sí, yo veo un chancho y chau. De
los cerdos, por ejemplo, me gus-
taba mucho la parte reproductiva.
Me especialicé en la extracción de
semen, en preparar el semen, en
hacer las inseminaciones, atender
los partos. Después, cuando me
separé, me fui a trabajar a un cria-

dero y ahí me enseñaron todo.
Bueno, hasta ahí llegaría. Me gus-
taría volver a esa etapa, pero des-
pués de ahí para adelante, ya no.
Es muy esclavo, porque son dife-
rentes comidas, es más sucio. La
oveja es un animal dócil. Yo las ma-
nejo con una lata de maíz y a mí
me da paz. Para mí, mi trabajo es
mi pasión; y trato de transmitirlo.

¿Y como negocio qué tal es? 
Hay que pensar que en dos meses

ya tenés un cordero para la venta y
hoy un kilo de cordero lo deben
estar vendiendo en 10.000 pesos.
Hay que calcular un cordero de
unos 10 o 12 kilos, al pie de la
madre, que no gastás nada. Tam-
poco se necesita mucha mano de

obra. Hay que tener una buena
sombra, y si tenés un campo agrí-
cola podés usar los rastrojos. Hoy
es un buen negocio. Creo que en el
sur de Córdoba por ahí nos falta
tener un frigorífico. La comerciali-
zación es un punto clave en que te-
nemos que empezar a trabajar.

Formalizar la cadena...
Es que la mayoría vendemos,

como decimos, la faena bajo el
árbol. En las instituciones hay que
empezar a trabajar sobre eso.

Y esta cuestión de que sea un
buen negocio, ¿está alentando a
que haya más productores? 

Creo que sí. Y si a todos esos pro-
ductores que se juntaron en torno
a la lana los empezás a incentivar,

algún día podemos pensar en ven-
der sus corderos en pie, por ejem-
plo. Pensar en cargar un camión.
Es trabajo y hay que hacerlo.

Alguien se tiene que animar a
abrir el camino...

Yo me animé y me gusta. Y ade-
más te permite conocer mucha
gente. Y además se contagia a otra.
Una vez dimos una charla y
cuando bajo del escenario me vino
a hablar un hombre que tenía un
tambo y me remarcó la pasión que
le había puesto a la historia. Se en-
tusiasmó tanto que dejó el tambo y
se puso con las ovejas de lleno. Era
de Mendoza, pero tenía el tambo
por acá en la zona de Río Cuarto,
cerca de las sierras.
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