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Juárez Celman se quedó con el peor balance: 119 milímetros menos en el bimestre. Marcos Juárez, 104
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CLIMA Y PRODUCCIÓN. LAS LLUVIAS QUE NO LLEGARON

Los lotes de maíz acartuchado fueron una constante en las últimas semanas casi a cualquier hora del día.

Juárez Celman se
quedó con el 
peor balance: 119 
milímetros menos.
Marcos Juárez, 104

Ese faltante generó un estrés en
los cultivos que, en muchos casos,
los llevará a mermas importantes
de rendimiento y en otros, a pérdi-
das totales.

La particularidad también se dio
en que no faltaron frentes de tor-
menta, sino que hubo muchos que
pasaron sin descargar agua, mayor-
mente en la mitad sur de la provin-

cia. En el norte la situación fue bien
diferente este año. Por ejemplo en
Colón, volviendo a los acumulados
de diciembre y enero, que además
son los más calurosos del año y ge-
neran mayor demanda de agua, el
resultado fue de 144 milímetros por
encima de la media. En el departa-
mento que tiene a Jesús María
como cabecera, se registraron 235

milímetros el mes pasado sobre un
histórico de 144, y 165 en diciembre
con una media habitual de 112. En
definitiva, Colón recibió 400 milí-
metros entre diciembre y enero
cuando su promedio bimestral
entre 2007 y 2025 fue de 256. 

No fueron muchos los que reci-
bieron agua de más: a Colón se le
sumó Calamuchita, con 35 milíme-

tros más que la media en los dos
meses y Tercero Arriba con 7 milí-
metros por encima de sus marcas
habituales. El resto tuvo menos
aporte de lluvias con los picos men-
sionados de Juárez Celman, Marcos
Juárez, Unión y Río Cuarto, lo que
constituye una mala noticia para
las expectativas de cosecha de Cór-
doba.

Diciembre y enero le robaron 
casi 100 milímetros a Río Cuarto

Enero marcó un quiebre para
muchos lotes que hasta fines del
año pasado venían luchando con-
tra la falta de humedad en los prin-
cipales departamentos
productivos de la provincia. Pero
el primer mes de 2026, lejos de
compensar la falta de humedad, la
profundizó.

Si se suman los dos meses, la bre-
cha con respecto a la media histó-
rica (entre 2007 y 2025) dejó un
faltante de 98 milímetros en Río
Cuarto pero escaló a 119 milíme-
tros en Juárez Celman y 104 milí-
metros en Marcos Juárez y Unión,
cuatro de los más potentes depar-
tamentos productivos de Córdoba.

De hecho, enero fue tremenda-
mente deficitario y el que explica
mayormente la brecha entre lo llo-
vido y el promedio histórico. Mar-
cos Juárez, siempre en promedio,
sólo sumó 25 milímetros en el pri-
mer mes del año y Juárez Celman
27. En San Martín cayeron apenas
43 milímetros el mes pasado,
segun las estaciones meteorológi-
cas de la Bolsa de Cereales de Cór-
doba.

Jesús María 309

Alta Gracia 197

Capilla de Sitón 195

S. José de la Dormida 182

Sebastián Elcano 175

Simbolar 173

Morteros 172

General Paz 161

Hipólito Bouchard 154

Pincen 148

Localidades con
más lluvias en enero

Gonzalo Dal Bianco. Tranquera Abierta
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CLIMA Y PRODUCCIÓN. LA GRUESA EN HORAS DECISIVAS

Luego de la fuerte
restricción de agua
en diciembre y
enero, la Bolsa de
Cereales porteña
aplicó el primer
ajuste de un millón
de toneladas a su
cálculo de cosecha

La cosecha nacional de maíz cae un 
millón de toneladas por el sur cordobés

Entre los productores, especial-
mente en el sur de Córdoba, había
una sensación generalizada de que
algunas estimaciones previas de
cosecha, especialmente de maíz,
parecían demasiado optimistas. Es
que los números no coincidían con
el paisaje que ofrecían los lotes,
mayormente estresados por falta
de agua.

Si bien la Bolsa de Comercio de
Rosario había lanzado un cálculo
de 62 millones de toneladas al final
del ciclo para el maíz, su par por-
teña había publicado un valor algo
menor: 58 millones de toneladas
de maíz. Si bien eran preliminares,
ayer la Bolsa de Cereales de Bue-
nos Aires decidió bajar esa última
cifra a 57 millones por el evidente
impacto en zonas muy sensibles,
como las del sur y sudeste cordo-
bés.

Redacción Tranquera Abierta

2025/26. “Este ajuste responde, no
solo a los buenos resultados regis-
trados en el NEA, Córdoba y Cen-
tro-Norte de Santa Fe, sino a que
luego de las lluvias de las últimas 2
semanas, las estimaciones de ren-
dimiento esperado para los Nú-
cleos y para el Norte de la

Pampa-Oeste de Buenos Aires se
ubican por encima de los 25 quin-
tales por hectáera, donde el 32%
del área ya se encuentra en madu-
rez fisiológica”, expicó el informe.
El rendimiento promedio del 27,9%
cosechado es de 22,8 quintales,
manteniéndose 1,4 quintales por

encima del rinde promedio cose-
chado a similar fecha durante la
campaña pasada (récord histórico).
No obstante, permanece la incóg-
nita sobre los resultados que se ob-
tendrán sobre el centro y sur de
Buenos Aires y La Pampa, con lotes
entre floración y llenado de grano.

El comienzo de febrero fue algo
más prometedor para los pro-
ductores agropecuarios del cen-
tro sur de Córdoba luego que
ayer finalmente se registraron al-
gunas lluvias puntualmente
abundantes pero no homogé-
neas. Así se registraron zonas
como alrededor de Chaján con
casi 86 milímetros durante las
primeras horas del día, un regis-
tro que en la provincia sólo fue
superado por Inriville, con 95

milímetros.
En Río Cuarto la lluvia dejó 30

milímetros pero en Cuatro Vien-
tos alcanzó algo más: 45. 

Por la ruta 158, en Villa María
apenas se registraron 16 y hacia
el Este, en el estratégico Marcos
Juárez sólo 28, que claramente
no logran compensar el abultado
déficit, pero podría sí marcar un
piso de rendimiento si es que las
lluvias continúan con cierta re-
gularidad este mes.

Febrero, diferente: Chaján 
sumó ayer 85,8 milímetros, uno
de los máximos en Córdoba

En su panorama agrícola semanal
(PAS) indicó que la siembra de
maíz con destino a grano comer-
cial avanzó sobre el 99 % del área
proyectada, con un remanente de
hectáreas sobre el NEA y NOA. Asi-
mismo, inició la cosecha de maíz
temprano en Entre Ríos y el norte
de Santa Fe, con rindes en torno a
60 y 70 quintales por hectárea,
respectivamente. Por su parte, ex-
plicó la Bolsa, a nivel nacional el
87% del área en pie mantiene con-
dición de cultivo Normal/Buena, y
la condición hídrica permanece
constante. 

Pero luego hace un alto para re-
marcar que: “Sin embargo, en el
Sur de Córdoba principalmente y
sectores del sur del área agrícola,
los planteos tempranos afectados
por la falta de humedad durante el
período crítico presentan mermas
de rendimiento e incluso perdidas
de área, destinando los peores
lotes a picado con destino forra-
jero”. 

A partir de esto, la Bolsa porteña
destaca que “realiza un ajuste a la
baja en la proyección de produc-
ción, que pasa de 58 a 57 millones
de toneladas, y queda sujeta a la
ocurrencia de lluvias durante lo
que resta del ciclo que permitan
sostener las actuales expectativas
de rinde en el resto del área agrí-
cola”. 

Donde el panorama es diferente
es los lotes de girasol. De por sí el
cultivo es mucho más tolerante a la
sequía, pero además tuvo buen
ambiente en amplias zonas del
país. Según la Bolsa, la proyección
de producción de girasol sube 400
mil toneladas y se ubica en 6,2 mi-
llones de toneladas para el ciclo
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Falleció Ricardo Pedelini, un promotor incansable del conocimiento
sobre lo que terminó siendo una economía regional de relevancia

Adiós a uno de los 
principales referentes de la 

primera revolución del maní

IN MEMORIAM. UN VISIONARIO COMPROMETIDO CON LA FORMACIÓN

Juan H. Soave

Ingeniero agrónomo - Criadero El Carmen

El pasado martes 3 de febrero fa-
lleció el ingeniero agrónomo Ri-
cardo Pedelini, quien desarrolló su
tarea en la agencia Inta de General
Cabrera durante toda su carrera
profesional.

Con su partida se va uno de los
principales referentes históricos y
artífices de la “primera revolu-
ción” productiva, comercial e in-
dustrial del cultivo del maní en
Argentina. 

Fue un visionario que previó a
mediados de los ‘80, el gran creci-
miento que podría alcanzar el des-
arrollo e industrialización del maní
argentino, y que, para fortalecer
ese pensamiento, era muy necesa-
rio capacitarse y formarse técnica
y académicamente para dar un
salto en los conocimientos necesa-
rios e imprescindibles que reque-
ría esa época para garantizar el
progreso que, se preveía, ocurriría
en Argentina.

Al regresar de cursar su maestría
en Estados Unidos, se volcó de
lleno y   orientó sus trabajos a in-
vestigaciones sobre problemas que
requerían de rápidas soluciones y
cuyos excelentes resultados fueron
de vital importancia para resolver-
los y permitir la continuidad y cre-
cimiento del cultivo en el país.  Fue
además, un referente fundamental
para orientar las nuevas generacio-
nes de colegas que permanente-
mente se acercaban a la Agencia. 

Pedelini fue conocido por todos
los ámbitos del sector académico,
productivo y comercial, no sola-
mente en Argentina, sino que llevó
sus conocimientos a otros países
de América y el mundo y fue un
embajador de lujo representando
al país en diferentes eventos com-
partiendo sus conocimientos con

mucha profesionalidad. 
Fue uno de los fundadores del

Centro de Ingenieros Agrónomos
de General Cabrera y Zona (CIA),

que prácticamente desde sus ini-
cios, se transformó en el principal
centro de generación y difusión de
conocimientos en Argentina y Sud-
américa. Integró el panel -como di-
sertante-, del primer e histórico
evento multitudinario en Argentina
de difusión y actualización de co-
nocimientos sobre maní que se re-
alizó en General Cabrera en 1983,
del cual se originaron posterior-
mente más de 40 Jornadas Nacio-
nales del Maní, que se crearon
especialmente para potenciar la in-
vestigación y difusión de los nue-
vos conocimientos. Las Jornadas se
constituyeron finalmente en un
“ícono” del CIA e INTA, un evento
muy esperado anualmente, pues
fue y es el ámbito que facilita y pro-
mueve al acercamiento entre los
colegas maniseros y es la forma
más directa de difundir y adquirir
nuevos conocimientos. Sin dudas
contribuyó a generar conocimien-
tos científicos-tecnológicos -reco-
nocidos en todo el mundo- que
brindaron a la Argentina una alta
independencia y soberanía tecno-
lógica.

Como integrante del INTA, siem-
pre formó parte de la organización
de los Circuitos del Maní, otro
evento creado por el CIA e INTA,
que resultó fundamental para
apuntalar el progreso del sector
manisero argentino. Sería muy
largo describir todo lo que hizo Ri-
cardo por el maní. A todo esto, pa-
ralelamente construyó una
hermosa familia que lo acompañó
permanentemente. Su esposa Su-
sana, sus hijas Leda, Cora, Lina y
sus nietos son los herederos de tan
valioso legado.  Todo el sector ma-
nisero lo despide acongojado y la-
menta profundamente su partida.

Ricardo Pedelini fue un 
visionario que previó a
mediados de los ‘80, el
gran crecimiento que
podría alcanzar el 
desarrollo e 
industrialización del
maní argentino, y que,
para fortalecer ese 
pensamiento, era muy
necesario capacitarse 
y formarse técnica y 
académicamente
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GANADERÍA. DIVERSIFICACIÓN POR PRECIO

Los datos reflejan una mayor diversificación en la ingesta de proteínas. Se destacan la carne porcina y aviar como las
principales dinamizadoras del consumo total de carnes y el cerdo en particular por la mayor tasa de crecimiento

Durante el 2025, el consumo total
de carnes en Argentina creció un
3,85% interanual. De acuerdo a
datos relevados por la Dirección
Nacional de Producción Ganadera
de la Secretaría de Agricultura, Ga-
nadería y Pesca de la Nación, hubo
un importante incremento al pasar
de 112,16 kilos consumidos per cá-
pita en 2024 a 116,4 kilos, consoli-
dando la tendencia de aumento
del consumo interno.

Este crecimiento se observa en
las tres principales categorías:

• Carne bovina: aumentó de
48,49 kilos en 2024 a 49,92 kilos en
2025, representando una expan-
sión del 2,94%.

• Carne porcina: registró un in-
cremento significativo, pasando de
17,42 kilos a 18,89 kilos per cápita;
un 8,44%, en gran medida por la
ventaja de precios que ofrecen los
cortes porcinos frente a los vacu-

nos.
• Carne aviar: se consolida muy

cerca de la máxima preferencia y
creció de 46,25 kilos a 47,68 kilos
durante el año pasado, lo que im-
plica un aumento del 3,07% en las
preferencias de los consumidores.

Por otro lado, cabe mencionar
que este incremento en el con-
sumo de las tres carnes es el más
alto tomando la serie 2020-2025.

Estos resultados reflejan una
mayor diversificación de la ingesta
de proteínas animales, destacán-
dose el desempeño del consumo
de carne porcina (+1,47 kilos) y
aviar (+1,42 kilos) como las princi-
pales dinamizadoras del creci-
miento del consumo total de
carnes, consolidando una tenden-
cia estructural de los últimos años.

“Los resultados dan cuenta del
trabajo llevado adelante para for-
talecer la producción, mejorar la
competitividad y garantizar el ac-
ceso de la población a alimentos
de calidad nutricional”, dijeron
desde el Gobierno.

Aumentó el consumo per cápita de
carnes en Argentina durante 2025

Redacción Tranquera Abierta Consumo de carnes por habitante por año

+2,94%
El consumo de carne vacuna
en Argentina pasó de 48,49 
a 49,92 kilos el año pasado

+3,07%
Durante 2025 el pollo siguió
creciendo en consumo: pasó
de 46,25 a 47,68 kilos

+8,44%
El cerdo fue la carne que
más aumentó en consumo:
de 17,42 a 18,89 kilos
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Una de las grandes virtudes que
se sostuvo durante mucho
tiempo en la provincia fue la con-
vivencia racional entre distintos
sectores de la vida política y
desde allí, la interacción con la
actividad privada. De ese clima
de convivencia surgieron gran-
des iniciativas, enriquecidas por
las distintas voces que pudieron
intercambiar opiniones para al-
canzar un mejor resultado final.

De hecho, a Córdoba se la reco-
noce puerta afuera por ese clima
de convivencia que terminó con-
virtiéndose en una virtud y un
capital distintivo. Tal vez hoy, en
un mundo convulsionado y ten-
sionado, eso cobre aún mayor
valor. Por eso es innecesario y se-
guramente contraproducente le-
sionar ese logro alcanzado por
los distintos actores de Córdoba
a lo largo de los años.

Lo que se observó en los últi-
mos días, especialmente a partir
de lo ocurrido en la apertura de
sesiones legislativas realizado en
Laboulaye, debe ser un llamado
de atención.

Es sabido que la actividad polí-
tica conlleva un nivel de tensión
que por momentos se amplifica,
dentro de márgenes razonables.
Esto último suele verse con
mayor claridad durante los pro-
cesos electorales, cuando cada
fuerza intenta ganar nitidez a
partir de la confrontación de
ideas.

Pero no es este un momento de
esas características. Por el con-
trario, el país acaba de dejar atrás
un proceso electoral que tuvo ni-
veles altos de tensión hasta des-
embocar en las urnas el 26 de
octubre. Eso contagió incluso a la
economía y los argentinos volvie-
ron a vivir momentos de cre-
ciente incertidumbre.

Si algo prometía el 2026 era una
mayor tranquilidad desde esa óp-
tica debido a que no tenía un ca-
lendario con elecciones. Eso, a su
vez, generó la expectativa de
que, por ejemplo, el Congreso
pudiera tener un más productivo
trabajo este año, a diferencia de
lo que fue el segundo semestre

de 2025, que estuvo práctica-
mente perdido, en un país que
necesita de mucho aporte legisla-
tivo.

Pero el tipo de discusión plan-
teado desde el domingo, que ya
venía dando señales previas,
entre el gobierno provincial y la
oposición, contrastan con el
clima que la provincia está acos-
tumbrada a vivir en términos po-
líticos.

Se especula con que la raíz de
esa virulencia está asociada a los
comicios de 2027, lo que termina-
ría de configurar un sinsentido.
Ni el país, ni Córdoba, pueden
darse el lujo de tener a sus prin-
cipales dirigentes inmersos en un
clima de campaña permanente.
No es eso lo que los ciudadanos
necesitan, esperan y quieren.

Hay demasiados problemas por
resolver y mucho trabajo pen-
diente para la dirigencia. No es
un momento para distraer ener-
gías ni atención en cuestiones
menores de la política. Es hora
de asumir plenamente la respon-
sabilidad que el rol de cada uno
impone. Para que el tránsito de
los argentinos -y los cordobeses-
hacia un mejor futuro sea lo
menos traumático posible. A las
dificultades económicas vigentes
que padecen millones de argenti-
nos, no se le puede cargar ten-
sión política. Porque el resultado
estuvo expuesto hace apenas
unos meses atrás. No hay que
imaginar nada cuando hay expe-
riencia tan resiente.

Por eso, el inesperado clima
que se desató en Córdoba en los
últimos días obliga a desensillar
y reencausar el debate político
teniendo en cuenta los marcos
razonables y el contexto que
transita el país y la provincia, que
claramente no amalgama con in-
tereses mezquinos.

Córdoba debe cuidar con recelo
el valor de la convivencia, el diá-
logo y el trabajo en conjunto que
la hizo destacarse en momentos
de fuertes tormentas a nivel na-
cional. Contagiarse de esos cli-
mas no le traerá más que
perjuicios a futuro.

Lesionar la conciencia
y la sana discusión 
de los disensos

ESPACIO INSTITUCIONAL. SOCIEDAD RURAL DE RÍO CUARTO

un alza del 2,3% si la comparación
es interanual, ya que en enero de
2025 se habían registrado 386 uni-
dades.

En cuanto a pulverizadoras, en
enero se patentaron 39 unidades,
alcanzando una suba del 21,9%
comparado contra las 32 unidades
de diciembre, y una baja del 17% si
la comparación es interanual, ya
que en enero de 2025 se habían re-
gistrado 47 unidades.

Al analizar por marcas, el in-
forme de Acara detalla que el 51,7%
de las cosechadoras vendidas en
enero fueron John Deere, el 23,3%
correspondieron a la marca Case
IH y en tercer lugar se ubicó New
Holland, con el 15% del mercado.

En el competitivo rubro de trac-
tores, John Deere lideró el seg-
mento con el 35,7% seguido de
Case IH con el 16,7% y New Ho-
lland con 14,9%. 

Desde Acara explicaron que en
este segmento “si bien el liderazgo
de John Deere se sostiene con co-
modidad, las marcas de CNH cam-
biaron de lugar en el podio,
pasando Case al segundo lugar y
luego New Holland tercero y suma-
das, achicando la brecha con John
Deere a nivel grupo”. En tanto,
Pauny se mostró en baja y las mar-
cas del grupo Agco en alza.

Por su parte, las pulverizadoras,
otro segmento de alta competencia
y muy distribuido en ventas, tuvo
a Caiman como líder con el 20,5%
de las ventas en enero, seguido de
cerca por Metalfor con el 17,9% y

Jacto con el 12,8%. Algo más atrás
se ubicaron Pla y New Holland,
cada una con el 10,3%, y John
Deere y Case IH con el 7,7% cada
una.

El informe detalla que en pulve-
rizadoras “se dieron las grandes
sorpresas: el líder en el comienzo
de año es Caimán, seguido por Me-
talfor y Jacto completando el
podio. Pla iguala en el cuarta lugar
con New Holland, y John Deere
con Case en el quinto, lo cual da
como otra coincidencia precisa un
empate en 18% a nivel grupo entre
John Deere/Pla y CNH”, indicó. 

Por último, Acara destacó que “el
mercado de cosechadoras es el
que parece, al menos para el pri-
mer semestre, que genera mayor
interés de negocios. Tractores
sigue con volúmenes bajos, aun-
que la estacionalidad sea un factor
ya que el mayor volumen de ven-
tas siempre se da en los meses pre-
vios y durante la siembra.
Pulverizadoras es el rubro donde
hay menos negocios y todos van
por ellos, y la muestra de los cam-
bios en el podio es el claro ejemplo
de ello”. Y cerró: “ahora nos acer-
camos a la cosecha gruesa donde
se juega gran parte del año del sec-
tor y Expoagro puede ser un mo-
mento de definición, con el sector
en zona núcleo rogando por lluvias
después de un enero seco y calu-
roso, condición necesaria para lo-
grar una buena cantidad de granos
que permita inversiones en tecno-
logía”, cerró el informe de Acara.

Los patentamientos de cosecha-
doras, tractores y pulverizadoras
durante el primer mes del año al-
canzaron las 494 unidades, lo que
representó una suba del 4,9%
interanual ya que en enero de
2025 se habían registrado 471. 

Si la comparación se realiza te-
niendo en cuenta diciembre, se
observa una suba del 8,3%, ya que
en ese mes se habían patentado
456 unidades.  

Los datos corresponden a la Divi-
sión de Maquinaria Agrícola de la
Asociación de Concesionarios de
Automotores de la República Ar-
gentina (Acara).

Mediante un informe de la Aso-
ciación sectorial se remarca que
para analizar en detalle cada seg-
mento del sector conviene obser-
var el comportamiento de lo que
fue el registro de cosechadoras,
tractores y pulverizadoras.

De esta forma, los datos mues-
tran que en enero se patentaron
60 cosechadoras, una suba del
27,7% comparado contra las 47
unidades de diciembre y un incre-
mento del 57,9% si la comparación
es interanual, ya que en enero de
2025 se habían patentado apenas
38 unidades.

En cuanto a tractores, en enero
se patentaron 395 unidades, una
suba del 4,8% al comparar contra
las 377 unidades de diciembre, y

En el primer mes del año se comercializaron 494 unidades de 
maquinaria agrícola, lo que representó una suba del 4,9% interanual

Más de 11 tractores y 2
cosechadoras por día 
se vendieron en enero

AGROINDUSTRIA. ARRANQUE DE AÑO

Los tractores comenzaron el año con un aceptable movimiento, aunque lejos de los picos que mostraron años atrás.

Redacción Tranquera Abierta
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Deberían informar las
hectáreas de cada
productor, el nombre
del establecimiento, la
localidad y provincia
del campo, así como
el Renspa de quien
comercializa su soja a
través de acopios y
cooperativas

ción oligopólica y dominante del
mercado, estaría comenzando a
exigir que los acopios y cooperati-
vas les informen las hectáreas de
cada productor, el nombre de cada
establecimiento, la localidad y pro-
vincia del campo, así como el
RENSPA del productor que comer-
cializa su soja a través de acopios y
cooperativas. A su vez obligaría a
todos los productores que venden
directamente, a brindar informa-
ción que es confidencial y que nada
tiene que ver con sus operaciones
específicas”, alertó la Federación
en un escrito.

“En la historia de nuestro mer-
cado de granos han existido múlti-
ples discusiones y hasta
presentaciones en organismos pú-
blicos sobre diversos aspectos rela-
cionados con el comercio de
granos y la actividad de las empre-
sas exportadoras. Pero jamás pasó
por la imaginación de alguien que
la exportación pudiera llegar a exi-
gir, coercitivamente, que los aco-
pios y cooperativas les informen la

cartera de sus clientes, violentando
el principio elemental de preserva-
ción y protección de los datos co-
merciales de cada cliente”,
remarcaron desde la entidad que
nuclea a los acopiadores. 

“La exportación no tiene autori-
dad legal, moral ni comercial para
erigirse en comisario de los produc-
tores argentinos”, advirtió la Fede-
ración de Acopiadores. Y acotó:
“Estamos ante un intento evidente
de apropiación de datos comercia-
les sensibles que apunta a eliminar
en el tiempo a los acopios y coope-
rativas para ejercer un dominio
total del mercado granario”, afirmó
la entidad.

La Federación calificó la maniobra
como “inviable, ofensiva, innecesa-
ria e ilegal”. En ese sentido explicó
que “es inviable técnicamente in-
formar que los camiones con gra-
nos que salen de una planta de
acopio corresponden específica-
mente a determinado
productor/cliente que los hubiese
originado. Ofensiva porque vulnera

el principio elemental de protec-
ción de datos comerciales y la con-
fidencialidad de los clientes.
Innecesaria porque ya existen me-
canismos confiables para certificar
compromisos ambientales interna-
cionales, como el sistema VISEC,
coordinado por actores del propio
sector exportador, que resguarda el
secreto comercial mediante datos
encriptados. E ilegal, porque la exi-
gencia violaría la Ley de Protección
de Datos Personales N.º 25.326 y
disposiciones del Decreto 274/2019
de Lealtad Comercial”, detalló la
Federación.

Desde la Federación de Acopiado-
res recuerdaron además que in-
cluso los sistemas oficiales de
registración, como SIO-Granos,
preservan el secreto comercial, por
lo que la pretensión exportadora
excedería lo establecido por la nor-
mativa pública vigente.

“La excusa de un supuesto ‘road
map climático’ creado por las pro-
pias empresas no puede justificar
una intromisión de esta magnitud”,

indicó la entidad. “Resulta contra-
dictorio que quienes participan ac-
tivamente del sistema VISEC,
diseñado justamente para compati-
bilizar trazabilidad ambiental y con-
fidencialidad comercial, impulsen
ahora un esquema paralelo que vul-
nera ambos principios”, acotan los
acopiadores.

La Federación advirtió además
que este comportamiento podría
configurar una violación directa a
los incisos d, e, j y k del artículo 10
del Decreto 274/2019, que habilita a
los afectados a iniciar acciones judi-
ciales para hacer cesar la práctica y
reclamar daños y perjuicios.

Finalmente, la entidad dijo que
está haciendo pública esta exigen-
cia ante las organizaciones de pro-
ductores y corredores de granos
para coordinar un plan de acción
conjunto que impida su implemen-
tación. “La comercialización de
granos en la Argentina se sostiene
sobre reglas claras, competencia
leal y respeto por la confidenciali-
dad”, concluyeron.

RUIDO EN LA CADENA. VENTA DE SOJA

Los acopiadores denunciaron
a los exportadores por 
exigencias “ilegales y abusivas”

La Federación de Acopiadores de-
nunció ayer exigencias “ilegales y
abusivas” por parte de los exporta-
dores en la compra de soja.

Según explicaron, pretenden im-
poner a sus vendedores tradiciona-
les (acopios y cooperativas) la
obligación de informarles datos re-
levantes y sensibles de todos sus
productores clientes, como requi-
sito ineludible para comprarles
soja. A su vez obligarían a los pro-
ductores a brindar información
confidencial por encima de lo rela-
cionado con sus operaciones espe-
cíficas.

Mediante un comunicado, la Fe-
deración de Acopiadores de Gra-
nos alertó sobre “una insólita y
grave situación”. Según informa-
ción disponible y notificación de
operadores, “un grupo de empre-
sas exportadoras multinacionales,
que como tal ejercería una posi-
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