
IMPUESTOS
La baja de retenciones
les devuelve al menos
US$ 31 por hectárea 
a los productores
PÁGINAS 4-5

Más tecnología y pérdida 
del legado familiar, desafíos

para la mano de obra en el agro

GANADERÍA
Los feedlots 
están al borde 
de perder la 
rentabilidad 
PÁGINA 7

El maíz, gran líder de las
exportaciones cordobesas
en el primer semestre

PÁGINA 6

SUPLEMENTO SEMANAL. DEL 15 AL 21 DE AGOSTO DE 2025 t r a n q u e r a a b i e r t a @ p u n t a l . c o m . a r

PÁGINA 2

La provincia tuvo
envíos al mundo por
US$ 4.979 millones y
de ese total, el cereal
aportó US$ 1.244 
millones. Toda 
la producción 
agropecuaria, clave
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COMERCIO EXTERIOR. UN BALANCE POSITIVO

El maíz tiene una gran producción en Córdoba y eso le permite liderar las exportaciones.

La provincia tuvo
envíos al mundo por
US$ 4.979 millones y
de ese total, el cereal
aportó US$ 1.244 
millones. Toda 
la producción 
agropecuaria, clave

trigo duro y para siembra”, que re-
presentó un total de 183,4 millones
de dólares en ventas al exterior.

Recién en el décimo puesto apa-
rece un rubro no agropecuario de
exportaciones: las autopartes, con

las cajas de cambios para automó-
viles por un monto de 1,4 millones
de dólares.

Antes, se ubican “maníes prepa-
rados”, “aceite de maní”, “sorgo
granífero”, “salvados, moyuelos y

residuos de oleaginosas” y “harina
de trigo”.

Los mercados más importantes
para los productos cordobeses du-
rante este período fueron Brasil,
Vietnam, India, China y Chile.

El maíz, el gran líder de las
exportaciones cordobesas
en el primer semestre

Córdoba es la gran protagonista
de la producción maicera nacio-
nal, y en particular a lo largo del
paralelo 33° que cruza por Río
Cuarto. Por eso no sorprendió que
en el último balance que presentó
la Agencia ProCórdoba sobre las
exportaciones de la provincia al
mundo durante el primer semestre
del año, el primer puesto lo ocupe
ese grano con un aporte de 1.244,8
millones de dólares.

Vale destacar que el maíz tiene
un ciclo de cosecha que comienza
luego de la soja y que general-
mente se desarrolla en general con
más fuerza en junio, julio y agosto,
por lo cual el cierre del primer se-
mestre lo toma con menos de la
mitad de las labores de recolec-
ción.

De todos modos, representó por
lejos el principal aportante de divi-
sas, a tal punto que contribuyó con
casi uno de cada 4 dólares prove-
nientes del comercio exterior: Cór-
doba exportó entre enero y junio
por un valor total de  US$ 4.979 mi-
llones, levemente por encima de
los US$ 4.964 millones de la pri-
mera mitad de 2024.

“Esta cifra sitúa a Córdoba como
un pilar fundamental, aportando
cerca del 13% del total nacional de
exportaciones, llegando con sus

productos a 130 países en los cinco
continentes”, explicó el informe
de la Agencia encargada de promo-
ver el comercio exterior de la pro-
vincia.

En Argentina las exportaciones
ascendieron a 39.752 millones de
dólares, superando los U$S 38.199
millones registrados en los prime-
ros seis meses de 2024.

Este crecimiento del 4,07% a
nivel nacional refleja un sostenido
aumento en las ventas externas del
país, aunque menos relevante de
lo que se esperaba.

Los demás productos

Luego del maíz, en Córdoba el se-
gundo puesto es para “otros ma-
níes crudos” según detalló la
Agencia ProCórdoba, con un
aporte de 316,3 millones de dóla-
res en el primer semestre de este
año.

El tercer puesto, y para comple-
tar el podio, el que asoma es “po-
roto de soja excluidos para
siembra”, por un valor de 220,7
millones de dólares en los prime-
ros seis meses del año. De esta ma-
nera, los tres principales
productos de la exportación pro-
vincial provienen directamente del
campo y se tratan de productos
primarios.

Pero el cuarto lugar también
tiene la misma características: se
trata de “trigo y morcajo, excluido

Gonzalo Dal Bianco. Tranquera Abierta
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El complejo soja, alentado por la baja 
temporaria de retenciones, tuvo una gran
performance entre enero y junio

Ventas al mundo:
productos 
primarios y
agroindustria, 
siguen al frente

En el primer semestre de 2025, el
índice de precios de exportación
descendió 0,8%, mientras que el
índice de cantidades aumentó
4,9% en comparación con el
mismo período del año anterior.
Como resultado, las exportaciones
totalizaron US$ 39.742 millones, lo
que representó un aumento inter-
anual de 4,0%.

El buen desempeño del comercio
exterior argentino durante el pri-
mer semestre se sustenta en la for-
taleza de sus principales complejos
exportadores. A la cabeza de este
grupo se consolidó, una vez más,
el complejo sojero, que generó
8.514 millones de dólares y rea-
firmó su posición como el princi-
pal motor de la economía
exportadora del país. Le siguieron,
en orden de importancia, el com-
plejo petrolero-petroquímico con
5.197 millones de dólares, el com-

Redacción Tranquera Abierta

plejo maicero con 3.960 millones y
la industria automotriz, que aportó
3.154 millones de dólares. Cierran
la lista de los complejos más desta-
cados la minería de oro y plata
(2.194 millones), el de carne y cue-
ros bovinos (1.951 millones) y el
complejo triguero (1.798 millones),

demostrando la diversificación de
la canasta exportable nacional.

Durante el primer semestre de
2025, el complejo de carne y cue-
ros bovinos tuvo a China como el
principal y más importante des-
tino, con envíos que totalizaron
819,26 millones de dólares, lo que

representa un 42% del total, aun-
que lejos de porcentajes alcanza-
dos años atrás, cuando el dominio
llegaba incluso al 70% de los em-
barques.

En tanto, el principal destino del
complejo soja fue India, que repre-
sentó el 21% del total con 1.751,6
millones de dólares. A continua-
ción, se ubicaron China con 845,9
millones de dólares (10%) y Viet-
nam con 704,5 millones de dólares
(8%). Otros mercados importantes
incluyeron a Bangladesh (318,83
millones), Arabia Saudita (249,56
millones), Chile (202,84 millones)
e Italia (200,36 millones).

En cuanto a los destinos del maíz,
a la cabeza }se ubicó Vietnam, con
envíos por 641,07 millones de dó-
lares, lo que representó el 16% del
total. Le siguieron, con una parti-
cipación muy similar, Perú (449,12
millones) y Argelia (418,59 millo-
nes), ambos con un 11% del mer-
cado. Malasia y Arabia Saudita
también figuraron entre los princi-
pales compradores.

Finalmente, el complejo triguero
generó 1.798,1 millones de dólares
en exportaciones durante el pri-
mer semestre de 2025. Brasil se
consolidó como el principal com-
prador de trigo argentino, absor-
biendo 662,44 millones de dólares,
lo que equivale al 37% de las expor-
taciones del complejo. 

China compró el 42%
de los cargamentos de
carne bovina en el 
primer semestre del
año. Israel se llevó el 9%

Fuente: BCR
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En algunos casos la
recuperación puede 
alcanzar los US$ 60.
Las provincias, 
también suman 
ingresos a sus arcas

La baja de retenciones
les devuelve al menos
US$ 31 por hectárea 
a los productores

PRODUCCIÓN E IMPUESTOS. UN TEMA CANDENTE

El maní es uno de los cultivos importantes de Córdoba que ya no tiene retenciones.

Con la implementación del nuevo
esquema de alícuotas para los de-
rechos de exportación anunciados
por el presidente Javier Milei en la
Exposición de Palermo, los pro-
ductores agropecuarios podrán re-
cuperar algo de ingresos que,
según un estudio del Ieral de la
Fundación Mediterránea, oscilará
entre 31 y 60 dólares por hectárea
dependiendo si se trata de un
campo arrendado o propio, y de la
zona productiva en que se encuen-
tre. Pero las provincias también
mejorarán sus ingresos por el im-
pacto de ese dinero extra en circu-
lación y sus sistemas tributarios.
La Nación, en cambio, resignará
fondos, aunque no todo de manera
directa porque lo que cede en re-
tenciones lo recuperará en parte
con otros impuestos, como Ganan-
cias.

Vale recordar que la medida con-
templó rebajas en las alícuotas
para la carne vacuna y aviar (de
6,75% a 5%), el maíz y el sorgo (de
12% a 9,5%), el girasol (de 7% a
5,5%), la soja (de 33% a 26%) y sus
subproductos (de 31% a 24,5%). 

A diferencia de la reducción tran-
sitoria implementada entre febrero
y junio, esta baja tiene carácter
permanente.

Redacción Tranquera Abierta

“A comienzos de año calificamos
la baja transitoria como “un paso
en la dirección correcta” y, más
adelante, en otra columna, adver-
timos que sería un error “volver
atrás” una vez vencido el plazo en
junio”, recordó el informe del Ieral.

El objetivo del trabajo es “aproxi-
mar el impacto microeconómico
de la medida, tanto sobre la renta-
bilidad del productor como sobre
la recaudación fiscal de Nación y
provincias, comparando los resul-
tados del nuevo escenario con un
contrafáctico en el que las alícuotas
de DEX se mantenían sin cambios.

Adicionalmente, se incorpora una
comparación histórica que permite
ubicar los márgenes actuales en
perspectiva frente a los registros de
campañas anteriores”, agrega.

Según explica Franco Artusso,
responsable del trabajo, el marco
de referencia para los cálculos “es
el conjunto de modelos agrícolas
que IERAL viene utilizando desde
hace tiempo. Se analizan cuatro
casos que buscan reflejar la hetero-
geneidad del sector, definidos a
partir de dos zonas geográficas —la
zona núcleo (sudeste de Córdoba,
sur de Santa Fe y norte de Buenos



trapampeana, aunque en este úl-
timo caso la mejora solo alcanzaría
para reducir pérdidas (de –US$ 68
a –US$ 28 por hectárea). 

La recaudación por DEX cae
entre US$ 53,9 y US$ 71,8 por hec-
tárea (una pérdida del 22% res-
pecto al escenario sin
desgravación), pero la recaudación
tributaria total (nación + provin-
cias) se reduce proporcionalmente
menos (entre 9% y 15%). Esto se ex-
plica, principalmente, por una
mayor recaudación del Impuesto a
las Ganancias y en menor medida
de otros tributos (ingresos brutos,
cheque). 

Las provincias captarían entre
US$ 6,2 y US$ 14,6 adicionales por
hectárea (un aumento del 12% al
21% según la zona), mientras que
Nación perdería entre US$ 37 y US$
60,7 por hectárea (una caída del 15-
18%). En este análisis se excluye el
caso del productor arrendatario de
la zona extrapampeana, dado que,
bajo los supuestos del modelo y las
condiciones actuales de precios,
costos y presión tributaria, esa tie-
rra directamente no sería puesta
en producción y por ende no gene-
raría ingresos al fisco. 

La carga tributaria total —enten-
dida como el porcentaje de la renta
generada (ingresos menos costos)
que el productor no puede apro-
piarse por efecto de los impues-
tos— se reduce entre 6 y 14 puntos
porcentuales tras la desgravación.
No obstante, seguirá siendo muy
elevada: alcanza entre el 53% y el
70% para propietarios y arrendata-
rios de la zona núcleo, y entre el
68% y el 112% en la zona extrapam-
peana. “Que en todos los casos
supere el 50% implica que, en dó-

lares por hectárea, el productor se-
guirá perdiendo más por impues-
tos que lo que logra conservar
como ingreso neto”, aclara Ar-
tusso.

En relación con este último
punto, si bien la simulación simpli-
fica una realidad diversa incluso
dentro de una misma zona (al asu-
mir ciertos niveles de eficiencia, es-
quemas de rotación, etc.), el
resultado de una carga tributaria
superior al 100% para arrendata-
rios de la zona extrapampeana
ayuda a comprender una preocu-
pación recurrente en el sector: los

impuestos vuelven inviable la acti-
vidad en zonas marginales, de
menor productividad y mayor dis-
tancia a los puertos, especialmente
si hay que pagar alquiler. Sin em-
bargo, si continúa el proceso de
desgravación de los DEX, muchas
de estas tierras podrían volverse
rentables y reactivarse la expan-
sión de la frontera agrícola.

“En síntesis, la baja de los DEX re-
presenta una mejora concreta para
el negocio de producir granos
frente al escenario contrafáctico en
el que las alícuotas no se reducían.
Al tratarse, esta vez, de una me-
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Aires) y la zona extrapampeana
(norte de Córdoba, Santiago del Es-
tero y otras áreas del centro-norte
del país)— y dos modalidades de te-
nencia de la tierra: campo propio
y campo alquilado”. 

En todos los casos se considera
una escala de 500 hectáreas con
una rotación de cultivos del 50%
soja y 50% maíz. Además, se su-
pone que el 90% de la soja produ-
cida en cada establecimiento tiene
destino de exportación y el 10% se
vende en el mercado interno; en el
caso del maíz, se considera una re-
lación 70-30%, respectivamente.

Las principales diferencias entre
zonas responden a la productivi-
dad de la tierra (rendimientos), las
distancias a puerto (costos de
transporte) y los requerimientos
específicos de insumos y labores
según la ubicación (costos direc-
tos). En tanto, la diferencia entre
propietarios y arrendatarios den-
tro de una misma zona está dada
por el costo del alquiler, que se cal-
cula en quintales fijos de soja por
hectárea (15 en la zona núcleo y 8
en la extrapampeana), valuados al
precio FAS Rosario vigente al mo-
mento de la cosecha.

La rentabilidad neta del produc-
tor (margen después de impues-
tos) mejora entre US$ 31,6 y US$
60,5 por hectárea, según la zona y
el régimen de tenencia de la tierra.
Para productores propietarios, la
mejora en el margen neto (ingresos
menos costos e impuestos) as-
ciende a US$ 60,5 por hectárea en
zona núcleo y US$ 47,5 en zona ex-
trapampeana. Para productores
arrendatarios la mejora es de US$
31,6 por hectárea en zona núcleo y
US$ 40,3 por hectárea en zona ex-

El maíz pasó de tener el 12% a 9,5% con la baja anunciada por el Presidente.

dida permanente, también aporta
mayor previsibilidad y reglas de
juego más claras para todos los ac-
tores del sector. Sin embargo, aún
queda un largo camino por reco-
rrer. Los márgenes proyectados
para la campaña 2025/26 se man-
tienen por debajo del promedio de
las últimas ocho campañas y la
carga tributaria seguirá siendo
muy elevada”, advierte el Ieral.

Y agrega: “Como se ha señalado
en columnas anteriores, avanzar
hacia la eliminación definitiva de
este tributo supone un desafío fis-
cal de envergadura para el go-
bierno nacional y requerirá una
estrategia integral que garantice la
sostenibilidad de la medida. En
particular, dado que la eliminación
de las retenciones tiende a incre-
mentar la recaudación de otros im-
puestos —cuyos recursos, en su
mayor parte, se coparticipan con
las provincias—, sería deseable
que: se contemple una asignación
específica que permita redirigir
parte de ese mayor ingreso tributa-
rio hacia la Nación, con el fin de
compensar parcialmente la pér-
dida por DEX; o bien que las pro-
vincias se sumen al esfuerzo fiscal
y, con los mayores recursos que re-
ciben por la desgravación, reduz-
can o eliminen otros tributos que
afectan directamente al sector
agropecuario, particularmente los
más distorsivos, como el Impuesto
sobre los Ingresos Brutos (que im-
pacta en forma directa en las ven-
tas o de forma indirecta en las
compras) y el Impuesto a los Sellos
(que recae sobre distintos contra-
tos habituales en la actividad)”, su-
giere el informe de la
Mediterránea.
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En los últimos días se conoció
un nuevo hito de la producción
agrícola nacional: Argentina se
convirtió en el primer exporta-
dor de maní del mundo, con un
23% del mercado global, despla-
zando de la cima a la India, que
dominó históricamente ese seg-
mento. Adicionalmente la noticia
tiene particular importancia en
Córdoba, donde esa producción
es una economía regional inte-
grada y de gran impacto en los
departamentos Río Cuarto, Juá-
rez Celman y General Roca, que
concentran gran parte de la cose-
cha nacional. El dato, que origi-
nalmente es productivo y luego
de comercio internacional, es el
resultado de un trabajo que com-
binó un sinfín de factores, como
en cada campaña, pero que
contó con el acompañamiento de
un estímulo central: la elimina-
ción de las retenciones a la ca-
dena manisera, primero de
forma parcial y luego en su tota-
lidad.

Poco antes, la estadística de la
lechería también dio un dato
alentador al mostrar que la pro-
ducción en el primer semestre
creció en el país un 12% y que hay
un salto importante en el uso de
tecnología, automatización y ro-
botización en los tambos. En pa-
ralelo, el stock de vacas lecheras
también mostró una recupera-
ción significativa: de acuerdo con
los tableros dinámicos del Se-
nasa, en 2025 se registró un in-
cremento del 5,3% respecto del
año anterior. Es decir, hay una
tendencia clara a la mayor com-
petitividad de la mano de la in-
versión y eso en gran parte es
posible a partir de la eliminación
de las retenciones a esa cadena
productiva.

Los dos ejemplos actuales se
suman a otros que se se dieron
en momentos en que los Gobier-
nos de turno decidieron tomar el
mismo camino de reducir o eli-
minar el distorsivo impuesto a la
exportación que termina con un
recorte en el valor de la produc-
ción. Los casos del trigo y el maíz
durante la gestión de Mauricio
Macri fueron contundentes con

el salto en la superficie implan-
tada y los resultados. En el pri-
mer caso hubo una expansión
del área implantada que pasó de
entre 3,5 y 4,5 millones de hectá-
reas en los ciclos previos a 6 mi-
llones cuando se eliminaron los
derechos de exportación. Eso es
mucha más inversión en todo el
interior productivo; pero espe-
cialmente es más volumen de co-
secha: en ese momento pasó de
rondar las 10 millones de tonela-
das a ubicarse en casi 20 millo-
nes, lo que amplió
considerablemente el volumen
de potencial exportación. El
maíz no se quedó atrás y dio un
salto del 71% en producción.

Por eso es relevante que las
múltiples experiencias confir-
man que, a menor presión tribu-
taria distorsiva, más producción
y más actividad económica en el
interior, con más inversión y
competitividad. Es la puerta al
crecimiento y a un círculo vir-
tuoso que debe abrirse cuanto
antes.

Los productores agropecuarios
ya dieron sobradas muestras de
la respuesta a los estímulos co-
rrectos y esperan recuperar ren-
tabilidad para avanzar
agresivamente en la implementa-
ción de nuevas tecnologías e in-
novación en sus distintas
actividades. Para eso, necesitan
que los recursos que generan
cada año no se les escurran entre
sus dedos.

Esta semana, además, Río
Cuarto fue sede de la Semana Ag-
Tech organizada por el Clúster
AgTech en la sede de la Sociedad
Rural y allí se vio un salón repleto
de participantes que llegaron a
conocer de primera mano las
nuevas tendencias y soluciones
tecnológicas para la agricultura,
la ganadería y la agroindustria.
Fue otra manifestación de que
los productores esperan recibir
ese estímulo para acelerar la
adopción de nuevas herramien-
tas que les permitan seguir cre-
ciendo y hacer crecer sus
entornos. La esencia del verda-
dero salto cualitativo que nece-
sita el país.

La reacción directa 
del agro ante los 
estímulos adecuados

ESPACIO INSTITUCIONAL. SOCIEDAD RURAL DE RÍO CUARTO

Los perfiles más solicitados inclu-
yen ingenieros y técnicos agróno-
mos, muchas veces con perfil
comercial o experiencia en seguri-
dad e higiene, así como mano de
obra experimentada en cosecha

manual de frutas y verduras.

Puestos difíciles de cubrir

Las posiciones más complejas de
cubrir en la producción agropecia-
ria son aquellas vinculadas a traba-
jadores rurales temporarios para
tareas por productividad, como la
cosecha a destajo. “A la dificultad
de conseguir personal experimen-
tado se suma la baja fidelización:
muchos migran de un empleo a
otro sin registro formal”, indican.

Impacto de la tecnología

Si bien la tecnología lleva años en
el sector y ha mejorado la eficien-
cia, también ha reducido la necesi-
dad de mano de obra en ciertas
etapas. Paradójicamente, las nue-
vas generaciones del ámbito rural
no siempre cuentan con la capaci-
tación para manejar estas herra-
mientas, lo que genera una brecha
adicional.

Estacionalidad y planificación

La contratación temporal es la
modalidad predominante, y la es-
tacionalidad marca el pulso de la
gestión de recursos humanos: en
picos de demanda, el personal dis-
ponible suele no contar con la ex-
periencia necesaria. Esto impacta
especialmente en economías regio-
nales, donde el trabajo no regis-
trado sigue siendo un desafío.

El sector agropecuario argentino,
motor histórico de la economía na-
cional y pilar de las economías re-
gionales, atraviesa un momento de
transformación en términos de
empleo y demanda laboral. 

Según relevamientos de Adecco
Argentina, la combinación de esta-
cionalidad productiva, incorpora-
ción de tecnología y cambios
culturales en las nuevas generacio-
nes está redefiniendo los perfiles
más buscados y la manera de con-
tratar en el agro.

“Hace más de 20 años trabaja-
mos junto al sector agroindustrial
en todo el país, y hoy vemos un es-
cenario donde conviven la necesi-
dad de mano de obra calificada
con la pérdida del legado laboral
rural de las generaciones anterio-
res”, afirma Mario Eugenio Du-
pouy Rea, Gerente Comercial de
Outsourcing Agro de Adecco Ar-
gentina.

Según el informe, las regiones
del NOA y Cuyo concentran gran
parte de la demanda estacional,
especialmente para actividades
culturales vinculadas a la produc-
ción de frutas. También la zona
núcleo, orientada a la producción
de semillas, mantiene actividad
aunque con menor requerimiento
de personal.

Conseguir personal para trabajar en los campos suele ser un dolor de
cabeza para quienes salen a buscar. Una tendencia que se agrava

Más tecnología y pérdida
del legado productivo 
familiar, desafíos para la
mano de obra en el agro

MERCADO LABORAL. UNA DIFICULTAD CRECIENTE

Los recursos humanos son un desafío para la producción agropecuaria.

Redacción Tranquera Abierta

Entre las brechas y desafíos
que el recurso humano implica
para el agro, Adecco destacó:

• Formación: la mayoría de
los trabajadores rurales cuen-
tan con primaria completa o
secundaria incompleta, salvo
en perfiles profesionales.

• Participación femenina: las
mujeres se incorporan cada
vez más en tareas culturales
manuales.

• Jóvenes: existe demanda,
pero se detecta baja ambición
de aprendizaje y escaso com-
promiso de permanencia.

• Salarios: el sector suele estar
por debajo de otras industrias
productivas, con variaciones
anuales según exportaciones y
políticas de turno.

Brechas y
obstáculos
del empleo
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Quedaron con un
margen positivo de
solo $6 mil por cada
novillito cuando el
mes anterior el 
resultado fue de 
46 mil pesos

El último informe de encierres de
la Cámara Argentina de Feedlots
dejó como resultado un nuevo de-
terioro en la ecuación económica,
tanto en dólares, como en pesos o
en kilos de novillito.

Ese movimiento en la ecuación
dejó al negocio sobre el filo de la
rentabilidad antes de pagar intere-
ses e impuestos. Cuando se avanza
con el resultado financiero, la
aguja cae a la zona del rojo.

Concretamente, el balance eco-
nómico es de apenas 6 mil pesos
por cabeza y de 4,60 dólares al 1°
de agosto. En kilos, alcanza 1,79
por novillito. Un mes atrás, los tres
valores lucían de mejor manera ya
que en el caso del resultado en
pesos alcanzaba los $46.281 y en
dólares, los 37,17. En kilos de novi-
llito había una equivalente a 13,82
kilos por novillito, siempre antes

El resultado en los feedlots continúa deteriorándose.

del pago de intereses e impuestos.
En kilos de novillitos, el mo-

mento actual está muy lejos de los
valores de 10 a 15 kilos de utilidad
den mayo y de junio y de los 30
kilos que alcanzó entre febrero y
abril. La única comparación posi-
tiva es la interanual, ya que a esta
altura de 2024 había un marcado
rojo en la ecuación que luego co-
menzó a revertirse.

En tanto, en julio la capacidad
utilizada de los feedlots más profe-
sionales fue del 62%, seis puntos
menor en forma interanual. La
baja es similar a la observada en
mayo y en junio.

El dato surge de la encuesta men-
sual que hace la Cámara de Fee-
dlots (CAF) entre sus asociados
que, en esta ocasión, respondie-
ron 115 establecimientos con una
capacidad conjunta de 880 mil ca-
bezas.

En tanto, el índice de reposición
(ingresos sobre egresos) fue de
0,93 en el mes, casi idéntico al

La dirigencia ruralista de Río
Cuarto cursó una invitación para
que los tres gobernadores de la
Región Centro puedan asistir en
algún momento a la muestra que
se realizará entre el 10 y el 14 de
septiembre en el predio de la So-
ciedad Rural de Río Cuarto.

Integrantes de la comisión di-
rectiva se lo expresaron esta se-
mana al gobernador Martín
Llaryora a quien también se lo in-
vitó al acto inaugural del sábado
13. “La intención es que pueda
tomar contacto directo con el en-
tramado productivo que repre-
senta la muestra: el campo, la
industria, la gastronomía y la cul-
tura de la región”, explicaron
desde la entidad.

Y agregaron: “Asimismo, el pre-
sidente Heraldo Moyetta le pro-

puso al mandatario provincial
compartir una jornada de la
Expo junto a los gobernadores de
la Región Centro, con el objetivo
de generar un espacio de inter-
cambio con dirigentes rurales y
productores. Según destacó el
presidente de la entidad, la pro-
puesta fue muy bien recibida por
el gobernador y ya se está traba-
jando para concretarla”.

Vale destacar que también se
cursaron invitaciones ya a las au-
toridades nacionales, aunque en
los últimos años no hubo res-
puestas positivas para que inte-
grantes del Gobierno nacional de
primera línea lleguen al predio a
visitar la muestra más grande del
interior del país. Sí volverían a
estar los integrantes de la Mesa
de Enlace nacional.

Para la muestra Rural quieren
que vengan los 3 gobernadores
de la región centro

GANADERÍA. ¿TODA LA CADENA EN UN BUEN MOMENTO?

Los feedlots están al borde 
de resignar la rentabilidad

0,94 de julio de 2024.
En tanto, el índice de ingreso (en-

tradas sobre capacidad) fue de 14,1,
muy similar al 14,3 de hace un año
mientras que el índice de egreso
fue de 15,2, también casi igual al

15,3 de hace doce meses.
Del total de establecimientos,

44% estuvo llenando en julio, cinco
puntos menos interanual, y 51% es-
tuvo vaciando corrales, cuatro
puntos más.

La relación ternero/novillo fue de
1,25, cinco por ciento peor para el
negocio de encierre en un año, y la
relación de intercambio
novillo/maíz fue 12,3, tres por
ciento peor que en julio de 2024.

Gonzalo Dal Bianco. Tranquera Abierta
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